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Votre newsletter du mois de Novembre se prépare a rentrer dans I’hiver.
En cette fin d'automne, alors que le vent se léve, I'écureuil n'est pas en quéte de loisir, il est en pleine
exécution de la mission la plus ancienne du monde : la survie, I'anticipation, le labeur acharnée.

Chaque noisette enfouie, chaque gland soigneusement sélectionné et camouflé, est bien plus qu'une
simple réserve de nourriture. Il travaille parce qu'il sait, instinctivement, que la générosité de I'été ne
durera pas.

Alors, la prochaine fois que vous croiserez ce petit voltigeur, ne voyez pas seulement en lui un animal
pressé. Voyez un maitre de la logistique, un philosophe du travail.
Car a chaque cachette creusée, celui qui se prépare est celui qui survit, et qui prospére dans le temps.
Apprenons a enfouir Nnos propres « noisettes ».

Tout comme notre petit ami, a la fourrure rougeoyante, qui prépare ses
provisions, votre newsletter vous propose ce mois-ci de faire le plein... de
bonnes idées :

- Comment bien réussir son lottage/délottage
- Comment bien utiliser le prix spécial

Les équipes de Pharmacom vous souhaite une excellente fin de mois de
Novembre.
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Préambule

- Vos produits regus doivent étre
scannés tels qu'ils arrivent (s'ils sont
arrivés en lot, les scanner avec le code
du lot, s'ils sont arrivés en unitaire, les
scanner avec le code de l'unité) 1.

Sivous achetez en lot pour avoir une
meilleure remise, mais que vous délottez
tout, il vaut mieux tout réceptionner
quantitativement et financiérement, a
l'unité.

- Bien faire vos prix d'achat, remises,
prix de vente du lot ou de l'unitaire 2.

1 Code
MAG2 24H EXTRA FORT 45CP! 2940014811378
2 Par rapport au :/ Prix Net
PrixHT R1 R2 R3 QteC  UGLC UGFC ECC R PrixNet Coeff TVA PVTTC

36.41 45,00 0.00 0,00 24

0 0 0 45,00 20,0255 15930  55% 31,90

1.8tock 2Vente 3Achat 4Délivrance 5Rayon 6.Classif 7.Unités 8Histo 9.Doc 10.Conditionnements promos

Afficher seulement les modfications du stock global

Date  Opérateur Description
121112025 13:59 Fiche produt, 'Lottage...'

| Gestion des Opérateursl

Code Nom Nom complet

1 1 CAISSE CAISSE
2 2 JOORIS DAMIEN JOORIS

4 4 MAIl OLIVIER

5 5 WANNY DAUCH

6 6 CHARLENE G GAILLARDO
7 7 LINDA DE MEYER AILLAS
9 9 LAURIE MONTEIL

10 10 EVA 'VEDRENNE
11 11 NOLWENN couTy

12 12 INES BROCQUE
13 13 MUEL CAMILLE MUEL

14 14 ODILE O OTHMANI

a5 EERTIRERY RapROSA

DROITS : Clients; Liste des ventes; Suivi des
Liste desvdocurnenls Ségur; Controle des ord

Droits a vérifier a

3 Zone Qté EnStock

PHARMACIE 24 A

Cocher les cases pour les actions qu'il faut controler par le mot de passe

O Facturation - Précision de la date de facture
O Facturation - Renouvellements des locations
O Facturation - rendu en espe
(-0 Facturation : Facture de I'ancien logiciel
O Produits - Création de produit
{-00 Produits - Suppression des produits dans la Liste
© Produits : Modification de stock
Produits - Modification des paramétres de stock
Produits - Retirer produit de zone de stockage
Produits - Validation de réappro (stock global fixe)

O Produits kage (Avoir, Retour fourn, Ajust. stock)
{-00 Produits doublons des codes EAN
O Produits - Gestion péreffils

Produits : Modification prix de vente
& Produits : Modification prix de vente en facturation
{-00 Produits - Modification du champ Liste de la fiche produit

n DMP; Supp: BRI || [ oo o - hioitioation Nicatiunités par bote pour des stupéfiants
E-prescription: Modification; SESAM/ SCOR " Produits - Lotter/Délotter produit_J)
Hlotanaiac eEees TS TTOTTC SO STS e produits
=
1 Clients - Madification clients
[ aiouter | [ Modifier ] [ Supprimer | Identifier I'opérateur dans la facturation avec le mot de passe

|[ Liste des droits a verifier pour les opérateurs ||

Une fois par jour ® Achaque modification de I'opérateur

phariMacom

Distributeur Intégrateur Winpharma

Pourquoi le faire
informatiquement?

- Avoir une tragabilité du mouvement de
stock, dans I'onglet 8 de la fiche produit 3.

Si vous voulez une tragabilité du code
opérateur, il faut pensez a cocher la case dans
la gestion des droits opérateurs.

- Pouvoir incrémenter un Prix
Tarif/MP/TTC a votre lottage ou a votre
délottage.

Cela permettra que votre lot ou votre unitaire,
prennent un prix d’‘achat cohérent, donc pas de
calcul de marge négative lors des ventes des
produits.

Comment l'utiliser? cf annexe p3

- Depuis la fiche produit, Onglet Plus,
Lotter/Délotter
- Depuis le menu Stock, Lotter/Délotter

L'équipe formation
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ANNEXE : COMMENT UTILISER LOTTER/DELOTTER UN PRODUIT

Nom MAG2 24H EXTRAFORT CPR45

MAG2 24H EXTRAFORT COMPRIME BT45 PROMO 24

CODE

NNON-MEDICAMENT

[VIEn ytiisation (auto)

Vignette ~ NR

3614810001590 EAN [viStock
2504117 CODET Rotion et
Nb de Clients
Fiche unitaire : jamais
utilisée [vIPrix Public
v~ TV 55 +  Contenance

na

000€

1.8tock 2Vente 3Achat 4Délivrance 5Rayon 6.Classif 7.Unités 8Histo 9.Doc 10.Conditionnements promos

Prix Tarif

Marge%/Coeff
Prix Moyen Pondéré

MargeS/Coeff WP

" Dernié
Collsage livraison

44400 MAJ Produit
0,00 0,0000
000€
0,00 0,0000
Calcul de prix
Prix Cat _Coeﬂ'leiem Marge HT Remise % Prix Net
44400 0,0000 | 0,00

Marge Net%  Marge H'

444,00 000%

Lotter/Délotter

Fenétre Lotter/Délotter

Nom MAG2 24H EXTRAFORT CPR45 Liste

MAG2 24H EXTRAFORT COMPRIME BT45 PROMO 24

) CODE 3614810001590 EAN iStock u
=T Opératewr 2 504117 CODET s "
i NON-MEDICAMENT
Transformer 12 bisde  MAG2 24H EXTRAFORT 45CPR LOT2 vIEn isaion (auo) [RACUE Litre Japrss
délottage Prix Public 1595€
Déstockerdelazone ~ PHARMACIE ‘
Vignette  NR ~ TA 55 - Contenance | -]
PrTarf 3641 Pictip 2003 PirTTC 3190 1Stock  2Vente "3Achat  4Délivrance 5Rayon 6Classit ZUnités 8Histo 9Doc  10.Conditionnements promos
PixTart 1820 MAJ Produt
Marge % 240 Marge WP % 375 Vente
NargeteCoeft 2040 08765 308€
En 24 bisde  MAG224HEXTRAFORT CPR45 o/ iz L
NargetCaeff P 872 15920 510€
Stockerdanslazone  PHARMACIE =
PriTart 18,20 pichp 1002 pixTic 1595
Mage s 000 Narge P % 000 Vente Colsage pemre priCat T MargeHT  Remise%  PrixNet EMarquet'l- Marg
S 1820 08765 308 449 100191 B5%

ph
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RAPPEL : UTILISATION DU PRIX SPECIAL ET CHANGEMENT DE PRIX

L'utilisation de la promotion
“Prix Spécial” est une facon
rapide de faire une promotion
prix barré ou un BRI sur un
produit.

L'utilisation de cette promotion peut
avoir des répercussions négatives, si
vous décidez de changer de prix TTC en
cours de promotion.

Quelles seraient ces
répercussions?

La promotion “Prix Spécial” est basée
sur un prix fixe.

C'est a dire, aujourd’hui le prix de mon
produit est de 9.50€, je décide de faire un BRI
de 2€, du coup le prix spécial est fixé a 7.50€.

&> |Prix Pubj{bloqué)] 9,50 €

1

Qté mini

1

ph

Remise, EUR
2,00

ar/sacom

Distributeur Intégrateur Winpharma

Vous ou votre équipe, lors d'une réception
de commmande, changez votre prix. Votre
produit passe de 9.50€ a 9.90€.

En ayant un prix spécial fixe a 7.50€, votre
BRI ne sera plus de 2€, vous concédez
alors une remise plus importante que ce
qui était prévu.

Le labo vous compensera uniquement a
hauteur de ce qui était convenu au
départ, donc le différentiel est de la perte
pure pour vous.

Comment ’éviter?

- Bloguer son prix de vente dans la fiche
produit 1.
Les prix bloqués sont impossibles & changer en
réception de commande

- Ou utiliser la promotion Colonne € ou
Croisée € pour faire un BRI de 2€ 2.
Que vous augmentez ou diminuez votre prix
TTC, votre BRI sera toujours de 2€.

L'équipe formation



